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Argomenti
• Il mercato healthcare cinese: scenari e opportunità  

per i farmaci e i Dispositivi Medici italiani
• Entrare nel mercato healthcare cinese: come?
• Negoziare un contratto con un’azienda cinese: quali differenze 

con la prassi occidentale?
• L’apertura di una società in Cina: come e dove?
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> Modalità di pagamento Il saldo della quota di partecipazio-
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tiva fattura da parte della società IQVIA Solutions Italy S.r.l. 
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> Annullamento o rinvio del corso IQVIA si riserva la facoltà 
di posticipare o annullare il corso programmato qualora non si 

di annullamento del corso, unico obbligo di IQVIA sarà quello 
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A chi è rivolto?
Il seminario si rivolge a tutti gli operatori delle 
aziende del settore Healthcare che, a vario 
titolo, hanno relazioni con il mercato cinese, 
tra cui:
• Business Development
• Marketing
• Market Access
• Legal and General Affairs
Nonché a tutti i dirigenti e manager delle 
aziende del settore Healthcare che hanno 
necessità di condurre negoziazioni con 
operatori commerciali cinesi, e ai legali liberi 
professionisti.

Obiettivo del Seminario
Il seminario mira a fornire ai partecipanti 
quel know-how che è necessario agli 
operatori economici stranieri per interfacciarsi 
efficacemente con le controparti cinesi o con i 
soci cinesi delle società a partecipazione sino-
straniera nel mercato Healthcare cinese. Il 
corso verrà introdotto da un’analisi del mercato 
Healthcare cinese, dei suoi scenari e delle 
opportunità per le aziende italiane. 
Verranno poi analizzate le barriere all’ingresso 
e le principali regole del gioco che disciplinano 
la presenza delle aziende straniere nel mercato 
sanitario cinese. 
Il cuore del seminario sarà poi rappresentato 
dall’analisi dettagliata degli strumenti 
contrattuali e societari che consentono agli 
operatori economici stranieri di stringere 
relazioni negoziali e commerciali con le realtà 
cinesi, evidenziando i principali sensitive 

Il Business Healthcare in Cina

topic che, in base alla prassi e all’esperienza 
negoziale tipici del mercato cinese, sono 
cruciali nella gestione delle relazioni di 
business con gli operatori cinesi e allo stesso 
tempo fondamentali per un’adeguata tutela 
degli interessi delle aziende straniere.

Discussione
Verrà dato ampio spazio alla discussione per 
permettere ai partecipanti di chiarire i propri 
dubbi o approfondire argomenti specifici, 
confrontandosi direttamente con i relatori. 

Limitazioni di responsabilità
IQVIA non è responsabile nei confronti 
dei Partecipanti in relazione a qualsiasi 
danno gli stessi dovessero subire in 
occasione della propria partecipazione  
ai corsi IQVIA, eccezion fatta per casi di dolo 
o colpa grave.

Foro competente
Eventuali controversie saranno di competenza 
del Foro di Milano.

Eventi Formativi
Per essere informati sulle nostre attività di 
formazione, potete visitare il nostro sito web 
pharmaacademy.solutions.iqvia.com

Segnaliamo che è possibile personalizzare i nostri eventi formativi 
all’interno della Vostra azienda come corsi In House e One to One. 

MODULO 1 – 25 GIUGNO 2024

09.15 Collegamento Relatori e Partecipanti

09.30
Entrare nel mercato Healthcare cinese: 
perché?
• Il mercato Healthcare cinese: scenari e 

opportunità per i farmaci e i Dispositivi 
Medici italiani

• Il market-access: le barriere all’ingresso
• I meccanismi di formazione del prezzo
• L’acquirente: pazienti e centrali di Public 

Procurement

11.00 Break

11.15
Entrare nel mercato Healthcare cinese: 
come?
Il contratto con un’azienda cinese
• Modelli possibili di partnership contrattuali
• Il trasferimento di tecnologia: a cosa fare 

attenzione
• La registrazione dei prodotti: quali alternative 

nella disciplina del contratto
• Riflessi del contratto sulla titolarità dell’AIC o 

del certificato di registrazione
• La delocalizzazione della produzione in 

Cina: quali vantaggi e quali rischi

12.45 Discussione

13.00 Chiusura del Modulo 1

Programma

MODULO 2 – 27 GIUGNO 2024

09.15 Collegamento Relatori e Partecipanti

09.30
Negoziare un contratto con un’azienda 
cinese
• L’approccio “cinese” al contratto: quali 

differenze con la prassi occidentale?
• Le trattative
• Le garanzie
• I pagamenti: la “prassi cinese”
• La termination: inadempimento e recesso 

volontario
• Scelta della legge applicabile: quale 

ordinamento?
• La clausola arbitrale
• La Camera Arbitrale: come scegliere?
• Coniugare business e tutela dei diritti: è 

possibile anche in Cina?

11.00 Break

11.15
L’apertura di una società in Cina: come e 
dove?
• La società di diritto cinese: cenni introduttivi
• Quando è opportuno nel settore Healthcare 

avere in Cina una propria società
• Pros & Cons della società di diritto cinese
• Le partnership sino-straniere: le Joint-

Ventures nel settore Healthcare
• Le Free Trade Zones: il settore Healthcare 

nelle FTZ di Shanghai e Hainan

12.45 Discussione

13.00 Chiusura del seminario




